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НО ГЛАВНЫМ отличием 
от предыдущих выставок 
стал приезд в Усть-Лабинск 

управляющего директора  компа-
нии «Amazonen Werke»  Кристиана 
Драйера. Молодой энергичный 
руководитель   принял активное 
участие практически во всех офици-
альных мероприятиях выставки, ра-
ботал на стенде, встречая и консуль-
тируя его посетителей.  Его бурная 
деятельность не замкнулась рамками 
«Золотой Нивы» - руководитель 
«Аmazone»  успел познакомиться 
с крупным хозяйством района - 
агрохолдингом «Кубань», посетить 
краснодарский комбайновый завод 
«КЛААС». А причина столь актив-
ной работы в том,  что компания 
«Аmazone» в этом году    наметила 
еще более масштабные задачи по 
освоению российского рынка.

Выступая на официальном от-
крытии выставки, г-н Драйер 
отметил, что выставочной деятель-
ности, особенно в ведущих аграр-
ных странах, компания придает 
большое значение. Причем Россия 
в этом ряду  стоит особняком. Ин-
терес к нашей стране обусловлен 
общим подъемом сельхозпроизвод-
ства, особенно в южном регионе, а 
также активным внедрением новых 
ресурсосберегающих технологий и 
техники, на выпуске которой  спе-
циализируется «Аmazone».

- На «Золотой Ниве – 2007» со-
вместно с нашими дилерами мы 
решили представить специали-
стам-аграриям широкий спектр 
техники. Мы считаем,  масштабная, 
внушительная экспозиция повы-
шает имидж компании, свидетель-
ствует о ее успешности, - сказал  

К. Драйер. – Мы хотим показать ку-
банским аграриям, что «Аmazone» - 
преуспевающая  компания, с кото-
рой можно иметь дело, а с нашей 
техникой  -  значительно повысить 
эффективность растениеводства.

ПОСЛЕ торжественного от-
крытия выставки г-н Драйер 
принял участие в совещании 

технического и инженерного корпу-
са  АПК Кубани.  Выступая перед 
его участниками, он отметил:

- Я  приехал на Кубань по не-
скольким причинам.  Во-первых,  
до этого я никогда  не был в Крас-
нодарском крае,  но всегда  хотел 
познакомиться с этим развитым 
сельскохозяйственным регионом 
России: узнать о положении дел 
на полях, востребованности той 
или иной техники, работе диле-
ров, ее  соответствии  европейским 
требованиям, будь то логистика, 
сервисное обслуживание или про-
работка дополнительных схем про-
даж. Во-вторых, я придаю большое 
значение  личным встречам  с сель-
хозтоваропроизводителями, экс-
плуатирующими нашу технику. Они 
помогают понять, где мы, возможно, 
недорабатываем и что предпринять 
для усовершенствования наших ма-
шин и орудий. В-третьих,  я всегда 
стремлюсь ближе познакомиться с 
руководителями, определяющими 
аграрную политику в  том или ином 
регионе. В-четвертых, здесь, на Ку-

бани, я хочу встретиться с учеными 
КубГАУ,  проявившими интерес 
к нашей технике и выразившими 
желание оснастить ею свою учебную 
базу, и провести переговоры о нашем 
дальнейшем сотрудничестве. И, на-
конец,  в программе пребывания на 
Кубани я запланировал встречу с 
директором краснодарского завода 
«КЛААС»: мы хотим изучить опыт 
его работы в  России, построения 
эффективной системы сбыта и об-
служивания клиентов.

Говоря о сегодняшней работе 
компании, ее представительств и 
дилерской сети, г-н К. Драйер дал ей 
положительную оценку:

- Несмотря на то что «Аmazone» 
появилась в южном регионе не-
сколько позже других западных ком-
паний, состояние дел меня радует. 
Растут продажи техники, ее ассорти-
мент, число клиентов. Наша техника 
пользуется спросом как в крупных 
хозяйствах, так и в  небольших 
фермерских. Дилерская сеть «Аma-
zone» вот-вот заработает на полную 
мощность. Мы дорожим сотрудни-
чеством с такими компаниями, как 
«Бизон», «Подшипник», «АСТ», и 
другими.  Несколько моделей техники  
«Аmazone» начало производить  со-
вместное российско-немецкое пред-
приятие в Самаре «Амазоне-Евротех-
ника». Мы регулярно организуем «дни 
поля», на которых пропагандируем 
нашу технику и возможности. Все это в 
целом  работает на имидж «Аmazone», 
который из года в год растет.

Господин Драйер  коротко  расска-
зал об образцах техники,  представлен-
ных на выставке и принявших участие 
в демонстрационном показе в поле. 
Это пропашные сеялки серии ЕД, зер-
новая ДМС, разбрасыватели удобре-
ний, включая последние разработки с 
объемным бункером, опрыскиватели 
серии UG 3000, а также почвообраба-
тывающие орудия «Catros». Причем  
все это  не выставочные экспонаты, а 
техника, приобретенная кубанскими 
хозяйствами ранее и эффективно экс-
плуатируемая не один год.

К слову сказать,  программу визита 
в Краснодарский край К. Драйер  
выполнил до последнего пункта. 
Посетив агрохолдинг «Кубань» и 
осмотрев сельхозугодья этого пере-
дового хозяйства Усть-Лабинского 
района, он дал высокую оценку 
уровню агротехники и состоянию 
полей, охарактеризовав их как со-
ответствующие европейскому уров-
ню. Большой интерес  у немецкого 
руководителя вызвал созданный в 
хозяйстве центр импортной техни-
ки. Изучив состояние амазоновских 

машин, он  попросил инженерно-
технических работников предпри-
ятия  дать отзыв о качестве немецкой 
техники, высказать свои пожелания, 
что нужно сделать, чтобы  она стала 
более надежной и эффективной, до-
ступной в обслуживании. 

По завершении деловой про-
граммы в беседе с корреспондентом 
«Агропромышленной газеты юга 
России» К. Драйер  отметил хоро-
ший уровень организации выставки, 
высоко оценив состоявшийся диа-
лог  с представителями региональ-
ной власти, аграриями, дилерами, 
учеными.  Следующим этапом 
наметившегося плодотворного  со-
трудничества станет «Российский 
день поля», который пройдет в Ро-
стовской области со 2 по 4 июля.  На 
нем компания «Аmazone» еще раз 
представит технические новинки, по-
казанные в рамках «Золотой Нивы», а 
также совершенно новые экспонаты. 
Среди них почвообрабатывающее 
орудие «Catros» 7,5 м, опрыскиватель 
UG 3000 производства  самарского 
завода (с качественно новой схемой 
расположения и складывания ра-
бочих крыльев), сеялки «Zitan» и 
ДМС, а также линейка моделей для 
фермеров. Большая часть орудий 
будет демонстрироваться как на 
стационарной площадке, так и в по-
левых условиях -  агрегатированная 
с тракторами зарубежного и отече-
ственного производства.

Пользуясь случаем, г-н Драйер 
пригласил руководителей и специ-
алистов АПК посетить «Российский 
день поля» и экспозицию компании 
«Аmazone» на ней. 

***

Выставка «Золотая Нива» завер-
шилась  полевой демонстрацией  
более чем 200 машин, в том числе и  
«Аmazone». Это опрыскиватель UG 
3000, зерновая сеялка ДМС, дисковая 
борона «Catros»,  вызвавшие  непод-
дельный интерес у специалистов. 
Организаторы и жюри выставки 
высоко оценили участие «Аmazone»  
в «Золотой Ниве - 2007», присудив 
ей серебряную медаль за пред-
ставленную сельхозтехнику. Вручая 
награду представителю компании, 
заместитель губернатора Кубани 
по вопросам АПК Н. П. Дьяченко 
поблагодарил в его лице всех сотруд-
ников  «Аmazone»   за  пропаганду 
современных технологий в регионе 
и  поставку качественной и надежной 
техники. 

С. ДРУЖИНОВ
Фото автора

ÁÛÒÜ ÁËÈÆÅ Ê ÐÎÑÑÈÉÑÊÎÌÓ ÊÐÅÑÒÜßÍÈÍÓ
Выставка «Золотая Нива  - 2007», проходившая  

в г. Усть-Лабинске с 23 по 26 мая, для немецкой  ком-
пании «Аmazone»  стала новой точкой отсчета в ра-
боте  на российском рынке сельхозмашин.   Во-пер-
вых,  организацией выставочного стенда «Аmazone»   
занимались ее дилеры в Южном федеральном окру-
ге компании «Подшипник», «АСТ», специалисты 
которых и представляли выставленную технику. 
Во-вторых, участникам и гостям «Золотой Нивы» 
немецкая компания представила самые востребо-
ванные образцы почвообрабатывающей, посевной 
техники, опрыскивателей и разбрасывателей удо-
брений, а также новинки.

ÑÎÂÐÅÌÅÍÍÀß ÒÅÕÍÈÊÀ

Справа налево: вице-губернатор Кубани Н. П. Дьяченко, управляющий 
директор «Amazonen Werke» К. Драйер и руководитель отдела экспорта 
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